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Marcelo Mert: caracteristica decisiva do

sucesso de programas de crédito € o retor-
no para os agentes envolvidos. Pégina AL3
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Microcrédito, macrocrise
e 0 Crediamigo

editora da Fundacdo Getilio
Vargas recém-langou o livro
“Microcrédito, o Mistério
Nordestino e o Grameen Bra-
sileiro” que avalia os desafios brasilei-
ros do microcrédito e do maior progra-
ma em operagio no pais: o Crediamigo,
que atua no mercado urbano nordesti-
no, detém mais de dois tercos do mer-
cado nacional de crédito produtive po-
pular direcionado. Apresento aqui al-
guns resultados adicionais para além
do livro, colocando em perspectiva a
crise atual. O fato de estarmos em crise
crediticia ndo implica que qualquer
acio piblica na drea serd bem vinda. E
preciso separar o joio do trigo, o que
alids € a alma do crédito.

Um requisito para a avaliagio do Cre-
diamigo & usar referéncia externa. E preci-
so comparar o desempenho dos clientes
do programa com o de um grupo de con-
trole local, pois a economia brasileira, e a
nordestina em particular, apresentou
crescimento acima da média nacional até
a pouco. Optou-se como controle as uni-
dades de trabalhadores por conta prépria
e empregadores da Pesquisa Mensal do
Emprego(PME[IBGE), A PME e o Crediami-

go permitem o acompanhamento dos
mesmos individuos, empresas e familias
ao longo do tempao. A andlise esté restrita
aqui a Grande Salvador e a Grande Recife
entre 2005 e 2006. Foram analisados os
movimentos relativos das seguintes varid-
veis de desempenho: [} o lucro do mi-
croempresirio no negocio; [I) mudanca
de classe economica familiar do empresa-
rio. A comparacio entre individuos seme-
lhantes com e sem acesso a crédito nos
permite detectar impactos do microcrédi-
to sobre ascensdo entre classes de renda
familiar, do lucro dos pequenos negbcios
e da probabilidade de trabalhadores por
conta propria se tornarem empregadores
(este dltimo apresenta resultados seme-
lhantes, ndc enderegados aqui).

Um primeiro conceito de desempenho
empresarial que a PME oferece € o lucro
bruto, captado através do conceito de ren-
da do trabalho de empregadores e de uni-
dades por conta prépria. A andlise contro-
lada pelas caracteristicas colocadas a partir
de eguacdes mincerianas de lucro com
dummies interativas de perfodo e amostra
revela um diferencial de desempenho ha-
bitual de 7, 7% dos clientes ativos do Credia-
migo vis-3-vis outras unidades cobertas pe-
la PME com atributos socioeconfimicos
compardveis. Cabe lembrar que esses re-
sultados se referem ds unidades produtivas
situadas nas grandes metrdpoles nordesti-
nas. A melhora absoluta dos clientes do
Crediamigo fora das metrépoles, onde o
crédito € mais escasso, foi 600% superior.

O diferencial de desempenho de lucro
bruto crescente das clientes em relagio aos
clientes do Crediamigo cai 3,9% a favor de-
las. }d no caso da PME o diferencial de géne-
ro aumentou 78%. Em suma, enquanto o
diferencial de lucros entre mulheres e ho-
mens aumenta no caso da amostra da PME,
cai no caso dos clientes do Crediamigo, re-
forcando a interpretagdo das microfinan-
gas como um instrumento para a diminui-
ciodas desigualdades trabalhistas associa-
das a género, Heuristicamente, o microcré-
dito, em geral, e o Crediamigo, em
particular, funcionam como fonte de fi-
nanciamento da chamada revolugio femi-
nina ora em curso, Apesar de serem 1{3 dos
microempresdrios urbanos nordestinos, as
mulheres sio 2(3 dos clientes do Crediami-
go. A metodologia de grupo solidirio, o fo-
o ¢ o retomo maior obtido pelas mulhe-
res, tomado emprestado do Grameen
Bank, tornam o Crediamigo uma espécie
de ponto G do microcrédito nacional.

A mobilidade entre classes econdmicas
com o foco na comparagio direta entre as fa-
milias do Crediamigo com as familias da
PME através de um modelo logistico multi-
nomial ordenado e controlado usada para
responder a pergunta-chave & com mais
acesso a crédito a possibilidade de ascensio
econdmica familiar seria maior? Neste exer-
cicio, mantendo constante a mesma educa-
¢do, género, idade, setor de atividade, tama-
nhodeempresa e metropole de atuagio, ndo
rejeitamos a hipéitese para os microempre-
sdrios nordestinos que em 2005 estavam ini-
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cialmente nas classes E, D ou C. O acesso ao
iamigo proporcionou maiores proba-
bilidades de progressio nas escala de classes
econdmicas, Para aqueles que estavam ini-
cialmente na classe A/B o efeito é oposto,

Tamanho, sustentabilidade,
grupo solidario, foco e retorno
malor das mulheres, tornamo
Crediamigo uma espécie de
ponto G do microcrédito

A anilise das transigdes sem controles
no mesmo petiodo di uma melhor pista
da magnitude dos resultados encontrados.
Desde a classe E, a probabilidade de ascen-
sdo de classes econdmicas entre os clientes
do Crediamigo foi de 54,72% contra 38, 82%
dos microempresirios. Este resultado rati-
fica o artigo premiado de Teixeira, Soares e
Barreto (2008) sobre a mesma base de da-
dos e publicado em nosso livro, Desde a
classe DD, o respectivo placar foi 36,92% con-
tra 34,03%. Desde a classe C, foi 9,95% do
Crediamigo contra 7,55% do resto. Final-
mente, desde as classes mais altas A e B vis-
tas conjuntamente, a probabilidade de
descenso é cerca de 20% maior entre os
clientes do Crediamigo, que apresentaram
46,84% contra 38,76% dos microempresi-
rios em geral. O foco do programa estd nas
classes D e C, mas o ganho dos clientes do
programa sdo tio maiores quanto menor
for sua renda inicial { retorno pré-pobre ).
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A caracteristica mais fundamental e
um programa de crédito bem-suced <o ¢
o retorno propiciado aos agentes envolvi-
dos. Se os ganhos da transagao penderem
muito para o lado dos intermedidrios fi-
nanceiros, a transacio nio ¢ boa para os
clientes e pode, ao fim e ao cabo, ser preju-
dicial ao emprestador por atrair um cler-
te de pior qualidade, como no exermpiode
selecao adversaque deu o Nohel de Frono-
mia a Joseph Stiglitz. Por outra [ado, se o
empréstimo embute spreads de juros ne-
gativos, como nas expenencias de credio
subsidiado, o programa nio é sustentivel.
No caso do Crediamigo o lucro & posiive,
mas nao abusivo — em torno de k4 50 pors
ano—, o que gera sustentabilidacle.

Os resultados proporcionacos pe!
diamigocj:ado's sdo confirmados piir ou-
tros, asaber 1A premiacac o progrira
como a melhor expeniéncia de nucroor -
dito regulado da América Latina e 20048
peloBID.IT) A expansio do programa para
putras dreas fora do Nordeste, a comecar
pelo municipio do Rio de [ancira 11 Aoan-
vasio {com reféns) do mercaco onde ara
originalmente o Crediamign por outras
instituicdes nacionais [Banco Keal ! o vy
trangeiras (Finsol e Azteca). S¢ja na can-
lha privada, seja na pablica, mesmo i
tempos de crise, competir € preciso,
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